Schmeckt nach Familie

BETZDORF SonjaKirschbaum legt in ihrem Feinkostgeschaft viel Wert auf Qualitat / ,Selection Kirschbaum* ist ganz persénlich

Neben Kdise gibt es bei
Feinkost Kirschbaum noch
viele andere Leckereien.

soph ® ,Ich verkaufe meinen Kése mit
Uberzeugung. Ich will Qualitit verkaufen.
So beschreibt Sonja Kirschbaum die Philo-
sophie ihres Feinkostgeschifts ,Kirsch-
baum - Kése, Feinkost, Prasente®.

Seit 28 Jahren existiert das kleine Un-
ternehmen, anfangen hat alles mit einem
Wagen auf dem Wochenmarkt Betzdorf.
Und hier liegen auch die Wurzeln von
Sonja Kirschbaum, was den Verkauf von
Kése im Allgemeinen betrifft. Als sie 1978
aus der ehemaligen DDR nach Betzdorf
kam, waren ihr die Aufgaben als aus-
schliefiliche Hausfrau und Mutter schnell
zu wenig. ,Ich komme aus einer Familie, in
der immer gearbeitet wurde, ich bin das so
gewohnt gewesen®, sagt sie. Der Grofivater
Metzger, der Vater Besitzer eines Lebens-
mittelgeschéfts - ,das ist in mir drin gewe-
sen”. Auf dem Markt in Betzdorf suchte ein
Kéaseverkédufer eine Kassiererin. Sonja
Kirschbaum trat die Stelle an, die beiden

Kinder kamen wihrenddessen zur
Schwiegermutter. EIf Monate spéter
machte sie sich selbststdndig - und

engagierte ein Kindermédchen.

Seitdem hat sich Feinkost-Kirschbaum
stetig weiterentwickelt. Auch wenn derzeit
eine Umstrukturierung nétig wurde, und
die Verkaufsstdnde auf Mérkten in Sach-
sen aufgegeben wurden, finden sie sich
weiterhin auf 14 Wochenmérkten in Rhein-
land-Pfalz (u.a. Betzdorf), Nordrhein-
Westfalen (u. a. Siegen) und Hessen. Au-
Berdem stehen Weihnachts- und Sonder-
markte in Erfurt und Weimar auf dem Pro-
gramm. Insgesamt zehn langjdhrige Mit-
arbeiter sind fiir den Verkauf der hochwer-
tigen Produkte zustdndig. Dies sei sehr
wichtig, denn die Produkte missten er-
klart werden konnen. ,Meine Mitarbeiter
haben viele Schulungen im Allgéu, auf Al-
men oder Grofmarkten mitgemacht.“

Der Verkauf auf den Markten sei das
Hauptgeschift, so Kirschbaum. Zusétzlich
werden Kiéseplatten und Présentkorbe
(auch) tiber den eigenen Onlineshop ver-
sendet. Seit mittlerweile zehn Jahren fin-
det sich eine feste Filiale im Gewerbepark
Dauersberg. ,In die Stadt wére ich nie ge-
gangen®, sagt Sonja Kirschbaum. Die expo-
nierte Stelle auf der Hohe sei sehr bewusst
gewéahlt. Geht man durch die kleine Holz-
hiitte, die als Entrée vor der ehemaligen
Garage mit dem Verkaufsraum steht, fiithlt
man sich in eine kleine Gourmetwelt ver-
setzt. Hier mag der Késeliebhaber gerne
verweilen. Es duftet nach den verschiede-
nen Késesorten, und in den Regalen finden
sich unzdhlige andere Spezialititen wie
italienische Pasta, Reis aus Frankreich,
Weine, Marmeladen und Schinken - der
Gourmetfreund findet hier alles, was der
Gaumen begehrt. Und alles sei auf einem
qualitativ sehr hohen Niveau, das verstehe
sich von selbst, betont Sonja Kirschbaum.
In der Mitte des Verkaufsraumes, der so
gar nichts mehr mit einer sterilen Garage

Sonja Kirschbaum legt auch beim Kaffee viel Wert auf Qualitdt. Die neue Maschine nennt sie liebevoll ,meinen roten Ferrari“ und

serviert ihren Kunden gerne eine gute Tasse.

zu tun hat, kénnen sich die Kunden an zwei
Tischen niederlassen und auf ihre Bestel-
lungen warten. Dieser Gedanke sei ihr
sehr wichtig, sagt Kirschbaum. Viele ihrer
Kunden arbeiteten viel und - gerade auch
flr sie soll das Geschift so schon wie mog-
lich sein. ,Ich will meinen Kunden die Mog-
lichkeit geben zu entspannen, wenn sie
schon den Weg zu uns gefunden haben.“
Aus diesem Grund plant Sonja Kirsch-
baum einen 70 Quadratmeter grofien, glé-
sernen Anbau, der die Holzhiitte ersetzen
soll. ,Ich lebe ja hier oben, das ist mein Zu-
hause, warum soll ich es mir und meinen
Kunden nicht schén machen?“ Hier soll
dann noch besser als bisher die Moglich-
keit gegeben sein, die Kunden mit Kaffee
und selbstgemachtem Kuchen oder
Flammkiichlein zu verwéhnen. ,Wer hier-
her kommt, der will nicht nur vier Schei-
ben Gouda, der bringt Zeit mit.*

Auch beim Kaffee achte sie natiirlich
auf Qualitat — das zeigt sich in Bohne wie
Maschine. ,Der eine kauft sich ein Auto,
ich habe meinen Ferrari hier®, sagt Sonja
Kirschbaum und tédtschelt die knallrote
Maschine, mit der sie tatsédchlich einen
ausgezeichneten Kaffee macht. Bald kann
man sich also schon die Wartezeit etwa auf
den bestellten Geschenkkorb mit kleinen
Leckereien verschonern.

Sonja Kirschbaum sieht ihre Arbeit als
lebenserfiillende Aufgabe. Richtigen Ur-
laub habe sie schon lange nicht mehr ge-
macht. ,Ich stelle mir lieber die Frage: Wo
gibt es neuen Kése? Da will ich dann hin.“

In der Filiale im Gewerbepark Betzdorfverkauft Sonja Kirschbaum neben Kdse auch an-
dere Spezialitdten. Wer hier kauft, ldsst sich seinen Genuss auch etwas kosten.

Wer mag, kann dazu ein Stiick selbstgemachten Kuchen essen.

In diesem Jahr geht es nach Siidtirol zu ei-
nem Bauernkésehersteller, zu einer italie-
nischen Schinkenfirma und auf den Markt
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Kunden gefiele ihre Idee sehr gut, und sie
habe auch immer eine Geschichte zu den
Késesorten parat. IThre Kinder und Enkel

Rungis nahe Paris.
Viele ihrer Herstel-
ler und Héandler
kennt sie seit Jah-
ren. Am wichtigsten
sei ihr, dass ihre
Kunden erkennen,
was sie selbst in ih-
ren Produkten
sieht. Hinter diesen
stiinden echte Men-
schen, das sei ihr
sehr wichtig. Seit-
dem ihre beiden
Kinder selbst Nach-
wuchs bekommen
haben, hat sich
Sonja Kirschbaum
daher etwas Beson-
deres einfallen las-
sen. Von einem
Grofihdndler habe
sie schon immer

i
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nordhollédndischen
Gouda bezogen.
Der habe nie einen
Namen gehabt. Da ihre beiden Enkeltdch-
ter Lilly und Lotte holldndische Grofieltern
haben, war die Idee schnell geboren: Die
beiden Méadchen wurden in niederldndi-
sche Tracht gepackt und fotografiert — die-
ses Foto ziert nun besagten Gouda und lan-
det in der ein oder anderen Einkaufstiite.
Als dann noch der kleine Lui von Sohn Flo-
rian zur Welt kam, erschuf Sonja Kirsch-
baum die ,Selection Kirschbaum®. Diese
besteht aus sechs Schweizer Késesorten,
die sie sich bei Kdseveredlern selbst ausge-
sucht und nach je einem Familienmitglied
benannt hat: ,Lilly’'s Rahm*, ,Lotte’s Fein-
wiirziger* oder ,King Lui's Berggenuss®
zieren nun auch Fotos der Kinder.
Selbstverstandlich haben die Enkel die
besonders zarten und rahmigen Kéisesor-
ten bekommen. ,Meine Tochter ist der 10-
bis 12-monatige Kése, und fiir mich blieb
dann nur noch der éalteste, scherzt sie.
Sonja Kirschbaum selbst ist ein kréftiger
Bergkése, dessen Zusatz ,Bergkristall® auf
die kleinen Kristalle im Kése hinweist, die
durch die lange Reifung entstehen. Den

Die Selection Kirschbaum kommt mit einer personlichen Note
daher. Den Kunden gefdllts, so Sonja Kirschbaum.
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seien auch ofter in der Filiale, die Kunden
fragten dann, wer aus der Selection da vor
ihnen stiinde. ,,Ach, die Lotte ist ja grof
geworden’, sagen sie dann.“

Beim Besuch der SZ kommt Sohn Flo-
rian mit dem Enkel vorbei. ,Ja, Klein-Lui,
guck mal die Oma an.“ Und der Kleine
macht grofie Augen. Wenn er jetzt noch
wiisste, dass er sich auch in der Theke wie-
derfindet, wiirde er wohl noch gréfier gu-
cken. ,Lui ist gerade so alt wie sein Kése -
ein gutes halbes Jahr®, schwidrmt Kirsch-
baum. Wenn man sie so reden hort, kann
man wirklich den Eindruck gewinnen, dass
die diversen Késesorten selbst Familien-
mitglieder sind, die sie hegt und pflegt, um
die sie sich kiimmert.

Aber wie Sonja Kirschbaum nun mal ist,
ist jetzt noch lange nicht Schluss. Auch
wenn sie sich - mit Blick auf die Kdsesorten
- erstmal keine weiteren Enkelkinder
winscht. ,Jetzt suche ich fiir den kleinen
Henri einen neuen Kése.“ Da Henri gerade
einmal wenige Wochen alt ist, hat sie dafiir
janoch etwas Zeit. Katja Fiinfsinn



